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ans Deutsch hat klare

Vorsteflungen. |, Uber
Geschmack 138t sich eben
doch streiten. Guter Ge-
schmack ist etwas Objekti-
ves. Der Konsument muf
nur  hingefithrt  werden.*
Diecse Auffassung vertritt der
geblrtige Wiener fiir nahezu
alie Bereiche der sinnlichen
Wahrnehmung. Hauptberuf-
lich widmet er sich bei der
Bestitigung seiner Thesen
dem menschlichen Ohr. Er
entwickelt Lautsprecher.

In seinem Haus am Berg-
hane. 15 Autominuten von
Salzburg entfernt. briitet der

thrige stindig neue Ver

lerungen seiner Lautspre-
iersysteme aus. . Fir mich
zéhlt nur die Zukunft. Irgend-
etwas laBt sich immer verbes-
sern.” Dafl Hans Deutsch
bei seiner Arbeit von
kleinstméglichem Aufwand™
cht. mit dem er das ..best-
mogliche Ergebnis™ erzielen
will. fihrt auf die falsche
Fihrte. Bei seiner Arbeit
schont er sich und seine

Elektronische Kabinett-
stiickchen in seinen Laut-
sprechern lehnt er allerdings
ab. .Ich sehe nicht ein,
warum ich Verzerrungen mit
Weichen bekimpfen soll.
wenn sich MiBtone schon
im Vorfeld vermeiden las-
sen.” Akustisch-aktiv nennt
Deutsch sein Prinzip vom
minimalen  elektronischen
Aufwand.

Erst einmal darauf ange-
sprochen. beginnt der Oster-
reicher zu dozieren: .Am
liebsten wire mir, gar keine
Weichen oder Dimpfstoffe
zu verwenden. Durch ge-
zielte Konstruktion der To-
ner und Gehéuse, aber auch
mit winzigen Gliederungen
oder sinnvollen Offnungen

Sinn fiir Humor beweist
Hans Deutsch auch bei der
Wahl seiner Autoschilder

challwandler  keineswegs.
dehrere tausend Versuche in
ehn Jahren muBte zum Bei-
piel das Prunkstiick seiner
Soxen-Familie {iber sich er-
ehen lassen. bis der .Per
ektionist™ (Selbstkritik) zu-
rieden war,
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Finrsinn

im Gehéuse versuche ich. die
akustischen  Voraussetzun-
gen zu schaffen, mit denen
Lautsprecher von sich aus
den richtigen Ton treffen.”
Gewuflt wie.

Intuition umweht seine
Worte, und tatsdchlich gibt
er zu, sich bei den Versuchen
von ,seiner Inspiration fiih-

ren zu lassen. Da gibt's vorab
oft keine Logik. Ob ich eine
Offnung hier oder ein paar
Zentimeter  weiter  rechts
bohre, entscheide ich im Ver-
trauen auf meine Einge-
bung. Hinterher gibt das al-
les natiirlich Sinn.™

Am Ende jeder lang-
wierigen Entwicklung steht
regelmiflig das. was Hans
Deutsch in der Offentlich-

keit den Ruf eines Paradies-
vogels eingebracht hat: die
Vorfithrung seiner Boxen.
Dabei 148t er die Zuhorer
tber das Maf3 an erreichter
Naturtreue nicht nur beim
Vergleich zwischen Boxen
philosophieren. Um die Wie-
dergabetreue seiner Schall-
wandler zu beweisen. scheut
Deutsch auch den Vergleich
mit Live-Darbietungen nicht.

Er greift dann schon einmal
zur Geige und unterstiitzt so
das Orchester vom Band.
Wer danach weitere Verglei-
che mit dem Original
wiinscht, kommt in den Ge-
null einer Probe seiner
Stimme.

Erst wenn die verbliiff-
ten Horer bestdtigen, keinen
Unterschied zwischen Instru-
menten- und Lautsprecher-
klang zu erkennen. ist Hans
Deutsch zufrieden.




Hans Deutsch im engagier-
ten Gesprich mit HIFI
VISION-Redakteur Heinz
Schmitt

Deutsch-Box
mit eigen-
willigem
Design:

die M8

Die Wieder-
gabetreue
seiner Laut-
sprecher
verdeutlicht
Deutsch gern
im Vergleich
zu Live-
Darbietungen

Musik und Technik wa-
ren schon solange er sich zu-
riickerinnern kann seine Lei-
denschaften. Nach dem frii-
hen Tod der Eltern verdiente
er sich sein erstes Geld in
einem HiFi-Studio. So ist
Hans Deutsch, wie er meint,
»automatisch zur Boxenent-
wicklung gekommen.*

Da er nach eigener Ein-
schidtzung ,.Schongeist, aber
Wirtschaftslaie® war, hat er
sich zunidchst auf die Ent-
wicklung seiner Lautspre-
cher beschrinkt. Den Ver-
tricb iberlieB er anderen.
Seit 1976 ist Hans Deutsch
Lizenzgeber fiir Lautspre-
cher. Zahlreiche Patent-
schriften zieren das Foyer sei-
nes Hauses und zeugen von
seinem Ideenreichtum.

Als Deutsch Mitte der
70er Jahre in der HiFi-Szene
Ful zu fassen versuchte.
nahm er den direkten Weg

Ein imposantes Lautspre-
cher-System beschallt
Deutschs Wohnzimmer

zum fachkundigen Publikum.
In Salzburg. wo sich nicht
nur zu den Festspielen be-
kannte Kiinstler tummeln,
sprach er Prominente auf der
StaBBe an. und bat sie. seine
Lautsprecher probezuhoren.
Spontaner Zuspruch der
meisten Testhorer stimmte
den Neuling damals zuver-
sichtlich.

Nach einigen Enttiu-
schungen und Querelen mit
Vertragspartnern ist dem seit
28 Jahren gliicklich verheira-
teten Wahl-Salzburger im
letzten Jahr ein erfolg-
versprechender Auftakt mit
einem eigenen Vertrieb ge-
lungen. Seither freut sich
auch seine Frau. die als Ge-
schiftstithrerin in dem Kklei-
nen Unternehmen fungiert.
daf3 .immer mehr Hindler
anrufen und an einer Zusam-
menarbeit interessiert sind.™

Hans Deutsch lebt und
arbeitet im eigenen Haus.
.Ich wohne mit meinen Bo-
xXen zusammen. Nur so kon-
nen kleine Schonheiten ent-
stehen.” Das Wohnzimmer
dhnelt einer Mischung aus
Labor und Horraum.

Wenn der musikalische
Entwickler (..Technik pur ist
mir zu profan) mal nicht ar-
beitet. gibt er sich anderen
Sinnesfreuden hin. Bei emnem
Glas Champagner erweist er
sich ebenso als Experte wie
beim Abendessen. wenn er
seine Bestellung aufgibt und
mit dem Kellner kenntnis-
reich tber den passenden
Wein diskutiert.

Wihrend der letztjdhri-
gen Weihnachtsfeler. nach-
dem der richtige Wein auf
dem Tisch stand. lie3 sich
Hans Deutsch wieder einmal
ein Spektakel einfallen. das
alle eingeladenen Aulien-
dienstler restlos begeisterte.
Ein Blédserquintett sorgte
wihrend des Meniis fiir Un-
terhaltung. Plotzlich stellten
die Musiker ihre Instru-
mente beiseite und verlieBen
die Biihne.

Die Musik spielte weiter.
Fiir niemanden war eine Ver-
dnderung  horbar.  Hans-
Deutsch-Lautsprecher hat-
ten die Arbeit der Virtuosen
ibernommen. Jan Diepholz
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